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Pierwsza wspolpraca z agencjag marketingowa

krok po kroku - jak to wyglada od srodka w
2026 roku

Zespot Boostwave - Ostatnia aktualizacja: lipiec 2026 - Czas czytania: ok. 7 minut

Najwieksza barierg przed rozpoczeciem wspotpracy z agencjg marketingowa wcale
nie sg pienigdze. Jest nig strach przed nieznanym: ,nie znam sie na marketingu,
wiec skad bede wiedzie¢, czy oni robig to dobrze?". Ten artykut zdejmuje te
niepewnos¢. Pokazujemy doktadnie, co dzieje sie od pierwszej rozmowy do

pierwszych wynikdéw — etap po etapie, tak jak wyglada to w praktyce w 2026 roku.

| Pierwsze 90 dni wspétpracy: 5 etapéw

0 Pierwsza rozmowa

Zwykle bezptatna, trwa 30-60 minut. Agencja pyta o Twoja firme, klientéw, cele i budzet.
Nie musisz nic wiedzie¢ o marketingu — wystarczy, ze umiesz odpowiedzie¢ na dwa
pytania: kto jest Twoim klientem i ile miesiecznie mozesz przeznaczy¢ na jego

pozyskanie. Zadne dostepy nie sg jeszcze potrzebne.

1 Audyt i analiza

Tu agencja poprosi o dostepy: do strony, statystyk (GA4), wizytéwki Google,
ewentualnie kont reklamowych. Sprawdza, co dziata, co przecieka i gdzie jest
konkurencja. W 2026 roku audyty sa wspierane narzedziami Al, dzieki czemu trwaja
krécej — ale wnioski i rekomendacje nadal powinien wyciggaé cztowiek, ktdry rozumie

Twoj biznes.

2 Strategia i plan dziatan

Otrzymujesz dokument, ktory odpowiada na pytania: co robimy, w jakich kanatach, w
jakiej kolejnosci i po czym poznamy, ze dziata (KPI). Zielona flaga: dobry plan mowi tez,
czego nie robi¢ — np. ,TikTok na razie Agencja Marketingowa odpuszczamy, bo Twoi

klienci decyduja w Google".

3 Wdrozenie


https://www.linkedin.com/in/victorwave/

Ruszajag konkrety: poprawki na stronie, konfiguracja kampanii, pierwsze tresci,
optymalizacja wizytoéwki Google. To etap, na ktérym dostaniesz najwiecej pytan i prosb

o akceptacje — i to dobrze. Agencja, ktdra o nic nie pyta, zwykle pracuje ,z szablonu".

4 Pierwsze wyniki i optymalizacja

Dostajesz raport i spotkanie podsumowujace. Kampanie ptatne dajg pierwsze
wiarygodne sygnaty po 4-8 tygodniach, pozycjonowanie lokalne czesto po 2-4

miesigcach, ogolnopolskie — po 3-6. Od tego momentu praca polega na wzmacnianiu

tego, co dziata, i wygaszaniu tego, co nie dziata.

I Zielone i czerwone flagi na starcie

”~

4 Dobre znaki

Masz jednego, konkretnego opiekuna. Raporty sa pisane po ludzku, nie w zargonie. Agencja

pyta o marze i proces sprzedazy, a nie tylko o ,zasiegi". Konta reklamowe i wizytéwka Google s3

zaktadane na Twoja firme.

@ Sygnaly ostrzegawcze

Obietnica efektéw ,w 2 tygodnie" albo ,gwarancja 1. miejsca w Google". Konta rejestrowane na
agencje (przy rozstaniu zostajesz z niczym). Brak pisemnego zakresu prac. Milczenie miedzy

fakturami.

Co zmienit rok 2026?

Dwie rzeczy. Po pierwsze, Al przyspieszyla prace agencji — audyty, analizy stow
kluczowych i pierwsze wersje tresci powstaja szybciej, wiec wiecej czasu zostaje na
strategie. Po drugie, weszlty w zycie obowiazki przejrzystosci z unijnego Al Act
(rozporzadzenie 2024/1689): odbiorca nie powinien by¢ wprowadzany w btad co do
tego, ze obcuje z trescig wygenerowana przez Al. Dobra agencja moéwi dzis wprost,
gdzie korzysta ze sztucznej inteligencji i jak wyglada kontrola cztowieka nad efektem.
Jesli na pytanie ,czy uzywacie Al?" styszysz wymijajace odpowiedzi — to rowniez jest

odpowiedz.

Q&A: obawy przed pierwsza wspotpraca

1. Nie mam logo, zdje¢ ani ,,materiatow". Czy to problem?



Nie. Braki w materiatach to codzienno$¢ przy pierwszej wspdtpracy — agencja pomoze je
uzupetni¢ albo zaplanuje dziatania tak, by na start wystarczyto to, co masz. Wazniejsza od zdjec

jest Twoja wiedza o klientach.

2. lle czasu miesiecznie zajmie mi ta wspotpraca?

W pierwszych 4-6 tygodniach wiecej (spotkania, dostepy, akceptacje) — realnie kilka godzin.
Pozniej zwykle wystarcza jedno spotkanie miesiecznie plus szybkie odpowiedzi na pytania w

miedzyczasie.

3. Co jesli bede chciat zrezygnowac?
Sprawdz okres wypowiedzenia w umowie, zanim ja podpiszesz — rynkowy standard to 1-3
miesigce. Upewnij sie tez, ze po zakonczeniu wspotpracy zachowujesz dostepy do kont, strony i

wszystkich materiatéw, za ktore zaptacites.

Werdykt Boostwave

Pierwsze 90 dni wspdtpracy to nie ,czekanie na wyniki", tylko uktadanie fundamentow:
diagnoza, plan, wdrozenie, pomiar. Jesli znasz ten proces, przestajesz by¢ pasazerem, a
stajesz sie partnerem — i zadna agencja marketingowa nie bedzie w stanie ,zamydli¢ Ci

oczu" tadnym raportem.

Chcesz zobaczy¢, jak wygladatby plan pierwszych 90 dni dla Twojej
firmy?

» Umow bezptatng rozmowe: Poznaj oferte Boostwave

Boostwave — agencja marketingowa z Warszawy. Pomagamy firmom zamienia¢ widocznos$¢ w klientow.

(i Transparentno$¢ treéci (Al): Artykut zostat wygenerowany z wykorzystaniem sztucznej inteligencji,
a nastepnie zweryfikowany merytorycznie i zredagowany przez zespét Boostwave. Informacje
publikujemy zgodnie z zasada przejrzystosci wynikajaca z art. 50 rozporzadzenia UE 2024/1689 (Al Act).

BoostWave - Skuteczne SEO

BoostWave to agencja SEO, specjalizujgca sie w pomaganiu warszawskim firmom wygrywaé
walke o klienta. Nie oferujemy spamu, wdrazamy skuteczne strategie SXO.
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https://boostwave.pl/
https://boostwave.pl/

® Adres: ul. Hoza 86/410, 00-682 Warszawa

R, Telefon: 510 768 987

© Email: kontakt@boostwave.pl

@ Godziny otwarcia:
Poniedziatek - Pigtek: 08:00 - 18:00
Sobota - Niedziela: Zamkniete


https://boostwave.pl/

