
Сертификация импорта: что нужно знать о
подтверждении соответствия при ввозе
товаров
Когда компания впервые сталкивается с оформлением поставки из-за рубежа, одним
из самых запутанных этапов оказывается подтверждение соответствия продукции.
Таможня не пропустит товар без документов, а получить их без понимания процедуры
практически невозможно. За годы работы с разными категориями товаров — от
детских игрушек до промышленного оборудования — я выработал несколько правил,
которые помогают не попасть в ловушку формальных требований.

Почему сертификация импорта не терпит спешки
Многие предприниматели считают, что сертификат или декларацию можно оформить
за пару дней. На практике сроки сильно варьируются. Если продукция попадает под
действие технических регламентов ЕАЭС, испытания в аккредитованной лаборатории
могут занять от двух недель до нескольких месяцев. Особенно это касается сложной
электроники, медицинских изделий или строительных материалов. Однажды мне
пришлось объяснять клиенту, что его партия светодиодных светильников не пройдёт
таможню без протокола на электромагнитную совместимость — а это ещё плюс 20
дней. Сертификация импорта в таких случаях требует детального планирования и
включения сроков в общий график поставки.

Нередко импортёры пытаются сэкономить время, заказывая сертификат у
посредников, которые обещают "ускоренное оформление". Чаще всего это либо
поддельные документы, либо свидетельства, выданные на основе неполных
испытаний. Таможня и Росаккредитация регулярно проводят проверки, и если
документ признаётся недействительным, компанию ждёт не только штраф, но и запрет
на ввоз аналогичной продукции в будущем. Поэтому лучше закладывать на
сертификацию импорта как минимум 30–45 дней до отгрузки.

Ключевые этапы подтверждения соответствия
Независимо от того, ввозите вы партию кофе или запорной арматуры, логика
процедуры остаётся схожей. Первым делом нужно определить, какие технические
регламенты распространяются на ваш товар. В большинстве категорий действуют
регламенты ЕАЭС — для пищевой продукции, машин, низковольтного оборудования,
средств индивидуальной защиты. Если товар не подпадает ни под один регламент,
может потребоваться подтверждение по национальным требованиям РФ.
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Затем следует выбрать форму подтверждения соответствия: сертификат или
декларация. Первый обязателен для товаров с повышенным риском — например,
детские товары, пожарная техника, взрывозащищённое оборудование. Декларация
применяется для менее критичных позиций, но она не отменяет необходимости
испытаний. Во многих случаях схема декларирования включает те же лабораторные
проверки, что и сертификация.

Третий этап — подбор аккредитованной лаборатории. Не каждая лаборатория имеет
право проводить испытания для всех регламентов. Обязательно проверяйте область
аккредитации в реестре Росаккредитации. После получения протоколов орган по
сертификации выдаёт документ, который затем нужно зарегистрировать в едином
реестре.

Распространённые ошибки при выборе схемы

Самая частая — путаница между сертификатом соответствия и декларацией о
соответствии. Многие импортёры думают, что декларация проще, и выбирают её, не
проверив, разрешена ли такая форма для их товара. В результате после проверки на
границе выясняется, что нужен сертификат, и груз задерживается.

Вторая по частоте ошибка — попытка оформить декларацию на основании собственных
доказательств, без испытаний в аккредитованной лаборатории. Это возможно только
для очень ограниченного списка товаров с низким риском. В реальности почти всегда
требуется протокол испытаний.

Третья — игнорирование срока действия документа. Сертификаты и декларации имеют
срок от одного до пяти лет, но при смене производителя или изменении конструкции
изделия документ становится недействительным. Продлевать его заранее дешевле и
быстрее, чем оформлять новый в спешке.

Практические советы по организации процесса
За годы работы я убедился, что проще всего выстроить процедуру так, чтобы она не
блокировала поставки. Вот несколько принципов, которые реально работают.

Начинайте сбор информации о требованиях сразу после подписания контракта
с поставщиком. Не ждите, пока товар будет готов к отгрузке.

Запросите у производителя полный пакет технической документации: чертежи,
спецификации, инструкции на русском языке. Без них лаборатория не начнёт
испытания.



Если продукция серийная, оформите сертификат на срок от трёх лет — это
окупается за счёт экономии на повторных процедурах.

Проверьте, есть ли у поставщика действующий сертификат на аналогичную
продукцию для других рынков. Иногда его можно использовать как основание
для сокращения объёма испытаний.

Эти шаги кажутся очевидными, но на практике именно из-за их игнорирования
срываются поставки. Один мой клиент потерял контракт на поставку промышленных
насосов только потому, что не предусмотрел сертификацию импорта на стадии
переговоров. Когда груз пришёл в порт, таможня потребовала сертификат, а его
оформление заняло ещё два месяца.

Как работают лаборатории и органы по сертификации
Важно понимать разницу между органом по сертификации и испытательной
лабораторией. Первый принимает решение о выдаче документа, второй проводит
тесты. Орган может работать с несколькими лабораториями, но все они должны быть
аккредитованы. Если вам предлагают сертификат без указания номера лаборатории в
реестре — это повод насторожиться.

Стоимость услуг складывается из платы за испытания (зависит от сложности тестов и
количества образцов) и административных сборов органа. Средний диапазон для
декларации — от 15 до 40 тысяч рублей, для сертификата — от 30 до 150 тысяч рублей.
Цена ниже этого часто указывает на то, что работу выполнили не в полном объёме.

Ещё один нюанс: некоторые органы выдают документы на срок в один год, хотя
технический регламент позволяет на три или пять лет. Это не нарушение, но невыгодно
импортёру. При выборе исполнителя обязательно уточняйте возможный максимальный
срок действия документа.

Что делать, если таможня уже задержала груз
Бывает, что компания получает уведомление о приостановке выпуска товара из-за
отсутствия или недействительности документов. В такой ситуации паника — худший
советчик. Первым делом нужно выяснить точную причину: не хватает самого
сертификата, неправильно заполнена декларация на товары, или документ не
зарегистрирован в реестре. Каждый случай требует отдельного решения.

Если документ есть, но таможня сомневается в его подлинности, можно запросить
выписку из реестра Росаккредитации — это бесплатно и делается за несколько минут.
Если сертификата вообще нет, придётся оформлять его в ускоренном порядке.



Некоторые органы по сертификации предлагают срочное оформление за
дополнительную плату, но это возможно только для тех товаров, которые уже прошли
испытания ранее. Для совершенно новой продукции ускорение невозможно.

В сложных случаях имеет смысл привлекать таможенного представителя или юриста,
специализирующегося на таможенном праве. Они помогут правильно оформить
ходатайство о выпуске под обеспечение или обжаловать решение таможни. Но лучше
не доводить до этого — вложив время в планирование на старте, вы сэкономите деньги
и нервы.

Сертификация импорта — не бюрократическая преграда, а инструмент, который
защищает и потребителя, и самого импортёра от поставки некачественной или опасной
продукции. Отношение к ней как к формальности рано или поздно приводит к
проблемам. Если же подойти к процессу вдумчиво, он становится предсказуемым и
управляемым.


