
אבטלה או חופשה ללא תשלום מטלטלות כלכלית כמעט כל משק בית, אבל כאשר מעל המצב הזה מרחפים גם חובות
מפוזרים והחזרים חודשיים גבוהים, הלחץ הופך במהירות לסיכון פיננסי אמיתי. במצבים כאלה רבים שוקלים איחוד

חובות או איחוד הלוואות, ושואלים את עצמם עד כמה הבנקים יהיו מוכנים לשתף פעולה כשמקור ההכנסה העיקרי
נפגע.

אבטלה, חל״ת וחובות – המסגרת הבנקאית בוחנת מחדש את הסיכון
כאשר לקוח נכנס לאבטלה או לחופשה ללא תשלום, הבנק מסתכל מחדש על כלל החשיפה: מסגרות אשראי, כרטיסי

אשראי, מינוס בעו״ש, הלוואות קיימות ומשכנתאות. המערכת הבנקאית פועלת לפי מודל סיכון שמושפע מאוד מיציבות
ההכנסה, ולכן כל שינוי דרמטי בשכר מעורר בחינה מחודשת של היכולת לעמוד בהחזרים.

מבחינת הבנק אין הבדל מהותי אם היציאה מהעבודה היא ביוזמת המעסיק או בהסכמת העובד, אלא בעיקר כמה זמן צפוי
להימשך המצב, האם יש דמי אבטלה, האם יש הכנסות נוספות במשפחה, והאם עד כה התנהלות האשראי הייתה סבירה.

כל אלה יכריעו האם יינתן אור ירוק לפתרון של הלוואה לאיחוד הלוואות או למחזורי חוב אחרים.

מה זה בעצם איחוד חובות בתקופה של ירידה בהכנסה
איחוד חובות הוא מהלך שבו מרכזים מספר התחייבויות קיימות - הלוואות, חובות כרטיסי אשראי, מסגרות אשראי,

ולעיתים גם חוב ארנונה או חשבונות אחרים שנכנסו לגבייה - לתוך הלוואה אחת, מובנית, עם פריסת תשלומים מחדש
ותנאים ברורים. המטרה: החזר חודשי נמוך יותר ותזרים מזומנים צפוי יותר.

בתקופת אבטלה או חל״ת, היעד העיקרי הוא הקטנת ההחזר החודשי הכולל ושמירה על תזרים מזומנים משפחתי מאוזן,
גם במחיר הארכת תקופת ההחזר. כאן נכנסים לתמונה כלים כמו מחזור הלוואות, מיחזור משכנתא לאיחוד הלוואות,

או קבלת הלוואה כנגד נכס במקרים המתאימים.

איחוד הלוואות מול הסדר חוב – שני כלים שונים

חשוב להבחין בין איחוד הלוואות לבין הסדר חוב. איחוד חובות נעשה בדרך כלל ללקוח שעדיין עומד בהחזרים או נמצא
בתחילת קושי, ומטרתו לשפר את מבנה האשראי. הסדר חוב, לעומת זאת, מגיע לרוב אחרי כשל חוזר בהחזרים, כניסה

לפיגורים או התחלת הליכים משפטיים מצד הבנק או הגופים המממנים.

בתקופת אבטלה או חל״ת עדיף לרוב לפעול מוקדם, עוד לפני שמתהווים פיגורים, ולבחון באופן יזום אפשרויות של איחוד
הלוואות במקום להידרדר למצב שבו הבנק מציע רק הסדרים נקודתיים, לעיתים בריביות גבוהות יותר ובתנאים פחות

נוחים.

האם הבנקים משתפים פעולה בתקופת אבטלה או חל״ת
התשובה מורכבת: בנקים כן משתפים פעולה, אבל תחת לא מעט תנאים וקווים אדומים. מצד אחד, הבנק מעוניין למנוע

הידרדרות של הלקוח להליכי גבייה והפסדים. מצד שני, הוא מחויב לרגולציה ולניהול סיכון שמרני, במיוחד כאשר יחס
החזר להכנסה מתקרב או חוצה את הרף המותר.

בפועל, שיתוף פעולה של בנקים בתקופות כאלו מגיע לעיתים בצורת גרייס )דחיית תשלומי קרן(, פריסת הלוואות מחדש,
הארכת תקופת המשכנתא, או הצעת הלוואה לכל מטרה בתנאים מיוחדים. כדי להגיע להצעות מיטביות, חשוב להגיע

לבנק עם תמונה כלכלית מסודרת ותכנית פעולה ברורה ולא במצב "כיבוי שריפות".

נתונים שבנק בוחן לפני אישור איחוד חובות

היסטוריית ההתנהלות בחשבון – החזרי הלוואות סדירים, חריגות ממסגרת, שיקים חוזרים.



.BDI מצב דירוג אשראי והמידע בדוח נתוני אשראי

גובה הכנסת משק הבית היום, כולל דמי אבטלה, הכנסות בת הזוג והכנסות פסיביות.

יחס החזר להכנסה נוכחי ועתידי לאחר ביצוע האיחוד או המחזור.

קיום נכסים שניתן לשעבד, במקרה של שעבוד נכס או הלוואה כנגד נכס.

בדיקת זכאות להלוואה בתקופת אבטלה – מה משתנה
במצב תעסוקתי יציב, תהליך בדיקת זכאות להלוואה מתבסס בעיקר על תלושי שכר, דוחות מע״מ לעצמאיים, ודוח נתוני

אשראי. בתקופה של אבטלה או חל״ת, נקודת המוצא של הבנק זהירה יותר והקריטריונים מחמירים, במיוחד כאשר
נלקחת הלוואה לאיחוד הלוואות שמטרתה כיסוי חובות קיימים.

בנק יכול לדרוש מסמכים נוספים המעידים על אופק תעסוקתי עתידי, מכתב מהמעסיק לגבי מועד החזרה המשוער
מחל״ת, או אפילו ערב נוסף. המשמעות היא שמהלך איחוד חובות בתקופה זו דורש היערכות תיעודית רצינית יותר,

ומומלץ לתאם ציפיות מראש עם מנהל הבנק או עם יועץ אשראי בלתי תלוי.

אישור עקרוני לאיחוד הלוואות – יתרון תכנוני

אישור עקרוני הוא כלי חשוב גם בהקשר של איחוד חובות. בדומה למשכנתא, ניתן לפנות לבנק או לגוף מימון חוץ בנקאי
ולבחון טווחי סכום, טווחי ריבית קבועה או ריבית משתנה ופריסת שנים אפשרית, גם אם טרם סגרתם סופית אילו

הלוואות בדיוק ייכנסו למסגרת האיחוד.

אישור כזה מאפשר לבנות תכנית ריאלית יותר ללקוח בתקופה של ירידה בהכנסה: מה יהיה החזר חודשי אחרי האיחוד,
מה יישאר למחיה, ואילו מסגרות אשראי יהיה נכון לסגור כדי למנוע הידרדרות מחודשת לחובות כרטיסי אשראי או חריגה

ממסגרת העו״ש.

תכנון ההחזר: יחס החזר להכנסה ותזרים מזומנים משפחתי
יחס החזר להכנסה הוא אחד המדדים הקריטיים בבחינת כדאיות איחוד הלוואות. ברוב הבנקים יעד היחס נע סביב

30%-40% מההכנסה הפנויה נטו, כולל משכנתא והלוואות נוספות. בתקופת אבטלה או חל״ת ההכנסה יורדת, ולכן כל
שקל החזר הופך משמעותי הרבה יותר.

מומלץ לבנות טבלת תזרים הכוללת את כל ההתחייבויות החודשיות: הלוואות, שכירות או משכנתא, גנים, מזון, רכב
וביטוחים. לאחר מכן, בעזרת מחשבון איחוד הלוואות אונליין, ניתן לקבל אינדיקציה כיצד תיראה התמונה אם ההלוואות

GIL ייאוחדו להחזר חודשי אחד, ארוך יותר, לעומת המצב הקיים של מספר הלוואות קצרות יועץ משכנתאות פרטי
Finance- חברת יעוץ משכנתאות | פיננסים | נדל"ן ויקרות.

האם משתלם לאחד הלוואות דווקא כשאין יציבות תעסוקתית

השאלה האם משתלם לאחד הלוואות בתקופת אבטלה תלויה בשלושה פרמטרים עיקריים: גובה הריביות הקיימות,
גובה ההחזר החודשי הנוכחי לעומת ההחזר לאחר איחוד, והאופק התעסוקתי הצפוי. אם צפויה חזרה יחסית מהירה

לעבודה, לעיתים נכון לקחת פריסה בינונית ולא מקסימלית, כדי לא להאריך יתר על המידה את החוב ולהכביד על השנים
הבאות.

לעומת זאת, כאשר האי-וודאות התעסוקתית גדולה, יש היגיון בפריסה רחבה יותר גם במחיר של ריבית מעט גבוהה יותר,
כדי להקטין את ההחזר החודשי ולשמור על מרווח ביטחון בתזרים. זו בדיוק הנקודה שבה כדאי לשלב ייעוץ פיננסי

לאיחוד הלוואות, שיבחן מספר תרחישים ולא רק את ריבית הנקודתית.

ריביות, לוח סילוקין ועמלת פירעון מוקדם – מה משפיע על הכדאיות
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כדי להבין אם מהלך איחוד חובות בתקופת אבטלה אכן משפר את מצבכם, צריך לרדת לפרטים: סוגי ריביות, מבנה הלוח
סילוקין ועמלות פירעון מוקדם על הלוואות קיימות. זה המקום שבו נטייה להסתכל רק על "כמה אשלם בחודש" עלולה

להטעות.

בישראל, החלק הארי של ההלוואות צמוד לריבית פריים או בריבית קבועה. בתקופות של עליות ריבית, מעבר להלוואה
בריבית קבועה לטווח ארוך עשוי לייצב את ההחזר החודשי, אבל לפעמים במחיר ריבית נקודתית גבוהה יותר. מנגד, ריבית

פריים מאפשרת ליהנות מירידות ריבית עתידיות, אבל החזר ההלוואה חשוף לשינויים בגובה הריבית.

לוח סילוקין שפיצר מול קרן שווה

ברוב הלוואות הצרכניות נהוג לוח סילוקין מסוג שפיצר, שבו ההחזר החודשי קבוע, אך בתחילת הדרך החלק העיקרי
בתשלום הוא ריבית ורק חלק קטן הוא החזר קרן. במעבר להלוואה חדשה במסגרת איחוד חובות, המשמעות היא

שבמקרים רבים "מתחילים את השעון מחדש", ושוב משלמים חלק ריביות משמעותי בתחילת התקופה.

בלוח קרן שווה החזר הקרן זהה בכל חודש, והריבית הולכת ופוחתת עם הזמן. ההחזר בתחילת התקופה יהיה גבוה יותר,
אך סך הריביות שישולמו נמוך יותר. בתקופת אבטלה או חל״ת, כאשר המטרה המיידית היא הורדת החזר חודשי, לקוחות

רבים יעדיפו שפיצר, אבל כדאי לפחות להבין את המחיר הכלכלי של הבחירה.

עמלת פירעון מוקדם – לא לשכוח לבדוק

עמלת פירעון מוקדם רלוונטית במיוחד כאשר מאחדים הלוואות שנלקחו בריבית קבועה לתקופות ארוכות, או כשנכנסים
למשכנתא חדשה במסגרת מיחזור משכנתא לאיחוד הלוואות. לעיתים העמלה על פירעון הלוואה ישנה עלולה "לאכול"

חלק ניכר מהחיסכון הצפוי בריביות, במיוחד אם הריביות במשק ירדו מאז שנלקחה ההלוואה המקורית.

לפני שמחליטים על מהלך איחוד חובות, יש לדרוש מהבנק סימולציה מלאה הכוללת את עלויות הפירעון המוקדם, ולבחון
האם משמעותית עדיף להמתין לסיום טבעי של חלק מההלוואות הקצרות ולבצע איחוד חלקי בלבד.



בנקים מול הלוואות חוץ בנקאיות – מי יותר גמיש בתקופת משבר אישי
כאשר הבנק מציב מגבלות או מסרב להגדיל אשראי בתקופת אבטלה, הנטייה הטבעית היא לפנות להלוואות חוץ

בנקאיות: חברות כרטיסי אשראי, גופי מימון, קרנות ייעודיות ועוד. גופים אלה אכן נוטים להיות גמישים יותר בבדיקת
יכולת החזר, ולעיתים מאשרים הלוואה לאיחוד הלוואות גם כאשר הבנק מהסס.

עם זאת, הריביות במערכת החוץ בנקאית לרוב גבוהות יותר, והיכולת לנהל משא ומתן על השוואת ריביות מוגבלת. לכן,
לפני שמבצעים איחוד חובות מלא דרך גוף חוץ בנקאי, חשוב להשוות את העלות הכוללת ולהבין האם מדובר בגשר זמני

או בפתרון לטווח ארוך, ומהי ההשפעה על דירוג אשראי בעתיד.

הלוואה כנגד נכס ושעבוד נכס – יתרון ריבית, סיכון נכס

במקרים שבהם יש נכס בבעלות מלאה או חלקית, ייתכן שניתן לבצע הלוואה כנגד נכס או להרחיב משכנתא קיימת,
באמצעות שעבוד נכס לטובת איחוד חובות יקרים. היתרון המרכזי הוא ריבית נמוכה יותר, בדומה למשכנתא, ויכולת

פריסה ארוכה שמקטינה משמעותית את ההחזר החודשי.

החיסרון ברור: הנכס המשפחתי נמצא בסיכון במקרה של כשל חוזר בהחזרים. בתקופת אבטלה או חל״ת, ההחלטה
לשעבד נכס כדי לאחד חובות חייבת להתקבל מתוך תרחישים שמרניים מאוד, כולל בחינת מצב שבו החזרה לשוק

העבודה תיקח יותר זמן מהצפוי.

התמודדות עם חובות כרטיסי אשראי ומינוס בעו״ש בתקופה של ירידה
בהכנסות

אחד הגורמים המרכזיים להידרדרות פיננסית בתקופת אבטלה הוא שימוש אינטנסיבי בכרטיסי אשראי כדי "לגשר" על
הירידה בהכנסה. חובות כרטיסי אשראי בריביות דו-ספרתיות ומינוס בעו״ש בריבית גבוהה יכולים להמיר משבר זמני

בבעיה ארוכת טווח. כאן, איחוד חובות יכול להיות כלי קריטי לעצירת כדור השלג.



ניתן, לדוגמה, לקחת הלוואה לכל מטרה בריבית נמוכה יותר כדי לסגור מסגרת אשראי יקרה, לקבוע הוראת קבע להחזר
קבוע וברור ולהימנע מחיובים משתנים וריביות מצטברות. יחד עם זאת, צריך לזכור: איחוד בלבד בלי שינוי דפוסי שימוש

בכרטיסי אשראי יחזיר את הבעיה מהר מאוד לנקודת ההתחלה.

השוואת הלוואות אונליין – איך להשתמש בזה חכם בתקופת אבטלה

שירותי השוואת הלוואות אונליין מאפשרים לקבל תמונת שוק רחבה: ריביות, מסלולים, סכומים ותקופות שונות.
בתקופה רגישה של אבטלה, שימוש בכלים כאלה צריך להיות מדויק: ההשוואה לא רק על בסיס הריבית, אלא בעיקר על
בסיס ההחזר החודשי המותאם לתזרים, עלויות נלוות, גמישות במחזור עתידי, וההשפעה על מסגרות האשראי בבנק שבו

מתנהל החשבון.

שילוב בין כלי מחשבון איחוד הלוואות לבין אתר השוואה חיצוני מאפשר לבחון מספר תרחישים: איחוד מלא בבנק, איחוד
חלקי בגוף חוץ בנקאי, או שילוב של שני גופים, כאשר חלק מהחוב נותר במסגרות קצרות טווח וחלק נפרס לטווח ארוך

יותר.

כיצד להציג לבנק תכנית איחוד חובות בתקופת אבטלה או חל״ת
לבנק הרבה יותר קל לשתף פעולה כאשר מגיעים אליו עם תכנית סדורה ולא רק עם שאלה כללית על "הקלה בהחזר".

תכנית כזו צריכה לכלול מיפוי מלא של כלל החובות, הצעה לאיחוד או מחזור הלוואות, וניתוח של היכולת לעמוד בהחזר
החדש לפחות בשנה הקרובה, גם אם לא תהיה חזרה מידית לעבודה מלאה.

ריכוז כל ההלוואות והחובות: סכום נותר, ריבית, תקופה, סוג לוח סילוקין.

תזרים מזומנים משפחתי: הכנסות צפויות בשנה הקרובה ותנודות אפשריות.

הצעת פריסה חדשה: סכום הלוואה מאוחד, תקופה מוצעת, החזר חודשי מבוקש.

התייחסות למקורות החזר עתידיים: צפי לחזרה לעבודה, אפשרות להכנסות נוספות.

הצגת תכנית כזו משדרת לבנק התנהלות אחראית ומקטינה את החשש שהלקוח "מאבד שליטה" על המצב. כך גדל
הסיכוי שהבנק יסכים להשתתף בפתרון ולא רק להציע צעדים קוסמטיים או זמניים.

תפקיד הייעוץ הפיננסי באיחוד חובות בתקופות קשות
בעלי עסקים, שכירים בכירים ומשפחות עם מספר מקורות אשראי נהנים מיתרון משמעותי כאשר לצידם פועל איש

מקצוע שמכיר לעומק את שוק האשראי ואת מנגנוני קבלת ההחלטות בבנקים. ייעוץ פיננסי לאיחוד הלוואות אינו רק
משא ומתן על ריביות, אלא תכנון אסטרטגי של מבנה החוב כולו לאורך שנים.

יועץ מקצועי ידע לא רק לשפר תנאי ריבית, אלא גם לזהות אילו הלוואות נכון לאחד, אילו עדיף להשאיר כפי שהן, מתי נכון
להשתמש במשכנתא קיימת לטובת איחוד, ואיך לשמור על דוח נתוני אשראי BDI נקי ככל האפשר כדי לא לחסום

אפשרויות מימון עתידיות, למשל לצורך רכישת נכס או הרחבת עסק.

שימור דירוג אשראי בתקופת אבטלה – איך איחוד חובות משפיע
אבטלה וחל״ת מעלים את הסיכון לכניסה לפיגורים, הגבלות בחשבון ופסקי דין, אשר פוגעים באופן ישיר בדירוג אשראי.

מהלך יזום של איחוד חובות, כאשר הוא מתוכנן היטב, יכול דווקא להיות מנוף לשיפור ההתנהלות: פחות הוראות קבע
שנדחות, פחות חיובי ריבית חריגה, והחזר חודשי אחד שעומדים בו בעקביות.

יחד עם זאת, נטילת הלוואה חדשה והגדלת היקף האשראי המדווח במערכת עלולות בטווח הקצר להיתפס כסימן לסיכון
מוגבר. לכן, יש משמעות גדולה לעיתוי, לגובה הסכום המאוחד ולבחירת הגוף המממן. שמירה על שקיפות מלאה מול

הבנק והקפדה על עמידה בתנאים החדשים תשפיע לאורך זמן באופן חיובי יותר מאשר ניסיון "להסתיר" בעיות אשראי.



צעדים פרקטיים לפני פנייה לבנק לאיחוד חובות בתקופת אבטלה או חל״ת
איסוף מסמכים: דוחות בנק, פירוט הלוואות, דוחות כרטיסי אשראי, אישורי יתרה משכנתא, דוח נתוני אשראי

.BDI

בניית תקציב משפחתי ריאלי ל-12 חודשים קדימה, כולל תרחיש שמרני להכנסות.

שימוש במחשבון איחוד הלוואות כדי להבין מה טווח ההחזר החודשי הרצוי.

בדיקת השוואת הלוואות אונליין כדי לדעת מהו "מחיר שוק" לפני משא ומתן עם הבנק.

בחינת אפשרות של מחזור הלוואות קיימות ללא הגדלת החוב הכולל, רק שינוי תנאים ופריסה.

צעדים אלה יאפשרו להגיע לפגישה עם מנהל הסניף או יועץ האשראי בעמדה מחוזקת, עם הבנה טובה יותר של גבולות
הגזרה, ולהפוך את השיחה משיח של מצוקה לשיח מקצועי על בניית פתרון.

מתי איחוד חובות בתקופת אבטלה הוא פתרון נכון, ומתי עדיף להמתין
כאשר יש מספר הלוואות קצרות בריבית גבוהה, חובות כרטיסי אשראי משמעותיים ומסגרת אשראי מנוצלת כמעט

במלואה, איחוד חובות מהיר יכול לעצור הסלמה, להקטין עומס נפשי ולייצב את התזרים. במקרים כאלה, גם אם הריבית
בהלוואה המאוחדת אינה נמוכה בהרבה מהריביות הקיימות, עצם הסדר הכספים והפחתת ההחזר החודשי עשויים

להצדיק את המהלך.

לעומת זאת, כאשר רוב ההתחייבויות הן לטווח בינוני-ארוך בריביות נוחות יחסית, והירידה בהכנסה צפויה להיות קצרה
ומוגבלת בזמן, ייתכן שיהיה נכון יותר לבקש מהבנק פתרון זמני כמו גרייס חלקי, במקום לפרוס מחדש את כל החוב

לתקופה ארוכה בהרבה. כל מקרה דורש בחינה פרטנית, ואין פתרון אחד שמתאים לכל משק בית.

מבט קדימה: כיצד להימנע ממשבר חובות נוסף אחרי החזרה לעבודה
איחוד חובות בתקופת אבטלה או חל״ת הוא לרוב מהלך הגנתי שמטרתו לשמור על היציבות הכלכלית בזמן משבר.

האתגר האמיתי מתחיל דווקא לאחר החזרה לשוק העבודה. זה השלב שבו מומלץ לבחון מחדש את פריסת ההלוואות,
לבדוק אם ניתן לקצר תקופות, לבצע מחזור הלוואות בתנאים טובים יותר, ולהפנות חלק מהגידול המחודש בהכנסה

להקדמת תשלומים ולהקטנת קרן החוב.

הבנקים, כמו גם גופים חוץ בנקאיים, מוכנים לשתף פעולה עם לקוחות שמציגים התנהלות עקבית ותכנית מסודרת. ניהול
נכון של איחוד חובות בתקופה הקשה יכול להפוך לבסיס יציב יותר לשנים הבאות, כל עוד מתייחסים אליו ככלי ניהולי

ולא ככפתור "איפוס" שמאפשר לחזור במהירות לדפוסי צריכה ואשראי בעייתיים.

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ היא חברת ייעוץ וליווי פיננסי מובילה, המספקת מעטפת מקצועית של פתרונות
מימון, אשראי והבראה כלכלית. המשרד חורט על דגלו מקצועיות, יצירתיות וליווי אישי, במטרה להוביל את קהל

לקוחותיו לעצמאות ויציבות כלכלית.

תחומי ההתמחות והשירותים שלנו:

יעוץ משכנתאות: ליווי צמוד, מכרז ריביות בין בנקים והתאמת תמהיל המשכנתא האופטימלי והחסכוני ביותר.

משכנתא לגיל השלישי )משכנתא הפוכה(: פתרונות פיננסיים לבני 55 ומעלה המאפשרים נזילות כספית
ושמירה על רמת החיים.

איחוד הלוואות: פתרון חכם להקטנת ההחזר החודשי, יצירת סדר בתזרים המזומנים והקלה בעומס הכלכלי.

מומחה אשראי ומימון: גיוס אשראי בתנאים מועדפים והתאמת פתרונות מימון יצירתיים לעסקים ולפרטיים.



מסורבי בנקים וחילוטים: ליווי מורכב ומתן פתרונות חוץ-בנקאיים ואחרים ללקוחות שנתקלו בסירוב מטעם
המערכת הבנקאית.

יעוץ פיננסי טרום רכישה: תכנון תקציבי מדויק וניתוח כדאיות לפני קבלת החלטות נדל"ן משמעותיות.

השקעות נדל"ן: איתור, ייעוץ וליווי עסקאות נדל"ן מניבות להגדלת ההון העצמי.

אימון להצלחה פיננסית: הקניית כלים פרקטיים וליווי אישי להשגת יעדים כלכליים וצמיחה.

הרצאות פיננסיות: הדרכות והעשרת ידע פיננסי לארגונים, קבוצות ופרטיים.

פרטי התקשרות:

כתובת המשרד: הנפת הדגל 5, בניין "צבי צרפתי" החדש, קומה 2, נס ציונה.

טלפון משרד: 08-6100720

גיל )מנכ"ל ובעלים(: 052-344112

ענת )מנהלת המשרד(: 054-5020452

Gil@gilfinance.co.il :דוא"ל

/https://gilfinance.co :אתר אינטרנט

חיבור לרשתות החברתיות שלנו:
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https://www.instagram.com/gilfinance4u?utm_source=ig_web_button_share_sheet&igsh=ZDNlZDc0MzIxNw==
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